Oportunidades
na gestao de fretes

s custos com fretes sdo despesas importantes Nos Negocios
atualmente. Se vocé ajudar sua empresa a gerendiar estes
custos, serd um funcionério mais valorizado.

1. EXpOﬂha suas ideias aos profissionais de vendas para
que eles percebam quais contratos de frete nao sao lucrativos. Um
gerente de logistica deve fornecer todos os numeros para ajuda-los.

2. EnVO]Va =S na decisio de aumentar os precos

para ajudar a empresa a gerar vendas apresentando regioes de
embarques mais baratas, fracionamento de pedidos, entre outros.

3. MOSU‘e a0s executivos como voce esta mantendo os
custos e a comparacao entre os numeros atuais e anteriores.

4. Se] d cauteloso com os programas de pagamento antecipado
do frete pelo vendedor e cobrancas posteriores na fatura ao cliente.

5. A]U deos gerentes de compras a escolherem os
fornecedores em locais de embarque de baixo custo para economizar
dinheiro, verificando os precos dos produtos de seus fornecedores.

6. Red]]a uma carta para os fornecedores, dando detalhes de
COmo Vocé quer embarcar, o numero da conta de suas encomendas e
suas transportadoras preferenciais.

7. E] abOl”e uma politica de recebimento criando uma lista de
verificacao simples do frete para o pessoal da doca.

8. Fotografe cada pedido que entra ou sai do caminhao, e

voceé estara coberto caso surjam reclamacoes de avarias.

9. Cﬂ €um programa de incentivo e garanta que ele seja
competitivo e atrativo aos seus clientes e a0 mesmo tempo ganhe
saude lucrativa para a satisfacao de sua empresa.

10 Ad Ote operadores logisticos para garantir precos de
fretes agressivos, administrar as faturas e oferecer ferramentas de
geracao de relatorios que ajudem a tomada de decisao.
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